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CHRISTIAN BECKER: SO FUNKTIONIERT
EIN ERFOLGREICHES FRANCHISESYSTEM

Der Begritf Franchise bezeichnet ein partnerschaftiches Venriebssystem, das
dazu dient, Produkte, Dienstieistungen oder Know-how an andere Standorne u
exportieren. Der Franchisegeber stellt ein unternehmernisches Konzept zur
VerfOgung, das der Franchisepartner unter Einhaltung vorgegebener Standards
autanom umsetzt, well der Gelinder der Artemis Franchise GmbH, Ein
wedentliches Merkmal des Systems ist die wirtschaftiche und rechtliche
Selbststandigkeit der Franchisepartner. Das heutige Franchisesystem gehit auf das
spate 19. Jahrhundert zuruck. Zu dieser Zeit entstanden in den USA bel Coca-Cola
und General Motors die ersten modermen Franchisesysteme. .Die USA sind uns
beim Thema Franchise auch heute noch ein gutes Stiick voraus”, erzishit
Christian Becker von der Artemis Franchise GmbH.

JE8 gt dort kaum einen Geschiifisbereich, der nicht durch Franchise abgedeckt
wird. Das reicht vom Erzelhandsl Gber Bidung bis 2u Filmrechten. Der Biick auf
die USA zeigt das unglaubliche Potenzial des Systems * Mit der Artemis Franchise
GmbH machte Christian Becker das Franchisemodell in Deutschland welter
voranbringen. Gemeinsam mit seinem Team begleitet er sene Kunden uber den
gesamien Prozess, der zum Verkauf von Lizenzen fubet

Chnstan Becker gilt beim Thema Franchise als einer der fubrenden Experten in
Deutschland Das System kennt er recht nur aus der Theorie, da er selbst Uber viele
Jahre hirvweq in ganz Europa Lizenzen verkautt hat. Von dem umfangreichen
Wigsen, das & in dieser Zail zusammentragen konnte, profitieren heute die Kunden
der Artemnis Franchise GmbH. Der Experte Christian Becker betont, dass er einen
grundsatzlich pragmatischen Ansatz verfoigt. Denn die Kunden der Artemis
Franchise GmbH wollen in erster Linke nicht Franchisegeber werden, sondem
fisikolos hiohere Umsitze einfahren. Fur welche Unternehmen ist das

Franchesemodell nun aber geeignet?

Wer sich laut Christian Becker fiir
Franchise interessieren sollte

Die Kunden der Artemis Franchise GmbH sind meist klene und mittelstandsche
Unternehmen. Sie kommen aus den verschiedensten Branchen: E5 sind
Immobdienuntemsebmen, Businessnetzwerke, Mibelhersteller oder
Umzugsumemehmen. Die Sparne reicht von Balisport fiir Kinder bis zur Robotik-
Firma. Glucklicherweise denken wir inzwischen auch in Deutschland beim Thema
Franchise nicht mehr ausschilelMich an Fast-Food-Xetten®, sagt Christian Becker
Die Vorausse1zung dafiir, Franchisegeber zu werden, ist zundchst &in
funktionierendes Geschaftsmodel. Unsere Kunden der Artemis Franchise GmbH
fuhwen in der Regel ein Unternehmen, met dem sie zwischen zwei und funf Jahren
erfolgreich am Markt fahrt Christian Backer fort _Es geht ihnen in ihrer
konkreten Situation darum, ein groBeres Wachstum zu erzeugen. Das heibit Sie

denken an Expansion”
Wer an Expansion denkt, dem stehen verschiedene Moglichkeiten offen.”

Unterehmen kdnnen dann beispielswesse ein Fikalsystem errichien. Ein
Filalsystem habe allerdings einige entscheidende Nachteile, wie snen enormen
Kapialbedarf und einen hohen zeitlichen Aufwand. Das untermebmensche Risko
s@l damit nicht zu unterschatzen. Es mussen zweckmatiige Raumiichkeiten
angemietet, Mitarbeiter eingestellt und ales ausgestattet werden _Hinzu kommt,
dass man sich mat den lokalen Besonderbeiten am neven Ort nicht so gut
auskennt. Man kann sich vorstellen, was das fur mehrere neue Standorte
bedeutet”, welll Christian Becker.

Mit snem Franchisesystem lassen sich solche Schwierigketen bescht umgehen. Es
sind nur geringe Investitionen notig, um ein dauerhaft hohes Wachstum zu
erzeugen Man profitiert von regelmalligen Einnahmen durch Geblhren und
Umsatzbeteibgungen. Die egenen Strukturen bleiben im Ubrigen schlank
Jranchise entwickelt zudemn eine enorme Expansionskraft”, erklant Christaan
Becker. Man mochte schiieBlich nicht nur ein oder zwel Lzenzen verkaufen,
sondern zehn oder zwanzig”

Artemis Franchise GmbH: Was man uber
Franchise wissen muss

s zu diesem Punkt klingt das alles sefw einfach und Interessant. Was muss man
aber twn, um zum Franchisegeber 2u werden? _Das Ganze geh recht schnel, es
s aber &nige Klppen 2u ur hiffen”, antwortel Christan Becker. Zum einen
muss man das System rechtssicher machen. Das betrifft auch den Schutz der
Marke. Zusatzlich mussen die Standards festgelegt werden. Sie sollen zum einen
Kickenios und zum anderen leicht nachwollziehbar sein. Am Ende muss man
Interessenten gewinnen, die zu Lizenzpannem werden”, Tubet der Grinder der

Artemis Franchise GmbH weiter sus

Zu all diesen Fragen bietet die Artems Franchise GmbH ene umfassende

Beratung an. Das Team um Christian Becker begleitet die Untemetmen vom ersten

Konzept bis 2um Verkauf der Lizenzen und kummert sich daruber hinaus um
Marketing und Offentlichkensarben. /Wir haben die klare Absiche, die Investition
des Franchisegebers inng

A Sie wunschen sich fir ihe Uny

== Mit Google Docs &ffnen

v

ANDREAS BAULIG

VEASCHENKT SEINEN BESTSELLE
Liook ’

SICHERE DIR JETIT
DAS KOSTENLOSE BUCH!

NELUESTE BOTRAGE

RATCEBER

BUSINESS OUTFIT FUR
HERREN - WORAUF
KOMMT ES IM SOMMER
AN?

RATGEBER

SO SETZEN SIE EINE
EFFEXTIVE
PERSONALEINSATZPLANU
NG UM

INTERVIEWS

""'l 2
,.'lll @
-.-'l_a\‘&l

WALTER WEBER: SO
KOMMEN FOTOGRAFEN
UND VIDEOCRAFEN ZU
MEHR AUFTRACEN

RATGEBER

DIESE EIGENSCHAFTEN
MACHEN EINE
FUHRUNGSPERSONLICHK
EIT AUS

INTERVIEWS

EUGEN MARQUARD VON
DEN
FRANCHISEMACHERN:
WIE UNTERNEHMEN MIT
FRANCHISE WACHSEN

INTERVIEWS i 4 N

"| *

MIT DIGITAL BRIDES
ERHALTEN
BRAUTMODENGESCHAFTE
DAUERHAFT
KUNDENANFRAGCEN

MARZ 2022: UBER ZEHN
PROZENT ANSTIEC
AUFTRAGSEINGANG IM
BAUHAUPTGEWERBE

Co

GESCHAFTSFUHRER-

TRAINING

‘Eé'i' 8

EINLADUNG ZUM

KOSTENLOSEN ERSTGESPRACH:

__ KUCKEHIER

.ﬁi



https://accounts.google.com/SignOutOptions?hl=de&continue=https://drive.google.com/file/d/1zU6JmKTDVx_FMVAspYYv02niVfHFM24r/view%3Fusp%3Dsharing&service=writely

